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Si c’est gratuit le produit
C’EST VOUS



Le personal branding, c’est l’art de se présenter soi-
même comme une “marque” — c’est-à-dire de 
construire, gérer et communiquer son image 
professionnelle de façon stratégique pour se 

différencier et inspirer confiance.
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Persona
Allan Fleure Marc Fatime



Persona
Allan Fleure Marc Fatime



Les nouvelles 
technologie

HISTOIRE



Dans la mythologie grecque, 
le Titan Prométhée vole le feu céleste pour 

l'humanité, permettant le progrès de 
la civilisation.
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La Technologie



 AGI

La dernière 
Innovation



OpenAI



Elon MUSK Sam ALTMAN



L’art de savoir échanger avec une 
intelligence Artificielle



Limite de 
Tokens



Limite de 
Tokens



Les grosses bases
Entrée/Sortie



Rôle Contexte Tâche
RCT



Slash Prompt



STYLÉ

Eleven Labs

1. Le storytelling émotionnel 
2. L'humour noir et la provocation 
3. scientifique pédagogique 
4. polémique engagé 
5. minimaliste percutant



STYLÉ



TEXTE TO VOIX

Eleven Labs



IMAGE TOP

Minimalposter + Argu  
heroofferminimal + Argu  

cleanflyer+ Argu



IMAGE TOP +

/explodeview 
/Blueprint 
/anatomy 

/xray 
/360 view 

/handwriting 
/cutaway 

/factoryline 
/layers 

/microscopic



SITE WEB ?

Gamma/ChatGPT/Claude



MUSIQUE

Quand la musique est bonne.



C’est quoi le Pitch ?



Si Tony Stark faisait de l’immobilier, il travaillerait sûrement 
chez ORPI. 
Parce que derrière chaque transaction, il faut une 
combinaison parfaite : technologie, stratégie et humanité. 
Je suis Adamas LY, responsable de l’agence ORPI à Orléans, 
et mon job, c’est de protéger mes clients des pièges du 
marché : les estimations fantaisistes, les diagnostics flous, les 
signatures précipitées. 
On ne sauve pas le monde, mais on sauve des projets de vie. 
Et ça demande la même énergie, la même précision, et 
surtout la même passion pour bien faire. 
Chez ORPI, on n’a pas de super-pouvoirs, juste une éthique 
béton et un réseau puissant. 
Et c’est souvent suffisant pour transformer une vente 
compliquée en belle victoire



Vous voyez ces séries où tout semble simple — jusqu’à ce 
que le héros découvre les dessous du décor ? 
Eh bien, l’immobilier, c’est un peu ça. 
Je suis [Prénom Nom], responsable de l’agence ORPI à 
Orléans, et mon rôle, c’est d’écrire avec mes clients une 
saison sans rebondissements inutiles. 
Trouver le bon bien, négocier au bon prix, rassurer au 
bon moment — c’est une intrigue complexe. 
Mais chez ORPI, on a le scénario, les acteurs et la 
méthode pour que la fin soit toujours heureuse. 
Je me vois un peu comme un showrunner immobilier : 
je coordonne les épisodes de votre projet pour que tout 
se déroule avec fluidité, émotion… et une belle touche 
de réussite au générique final.



Votre mission, si vous l’acceptez, c’est de vendre ou 
d’acheter un bien à Orléans… 
Et moi, c’est de faire en sorte que tout se déroule sans 
explosion ni stress.  
Je suis Adamas LY, responsable de l’agence ORPI Orléans. 
Dans ce métier, la clé, c’est la préparation : chaque 
dossier, chaque client, chaque signature est une 
opération minutieusement orchestrée. 
Parce qu’en immobilier, comme dans Mission Impossible, 
il faut anticiper, s’adapter et livrer avec précision. 
Chez ORPI, on est les agents secrets du marché : on agit 
avec méthode, transparence et une vraie force d’équipe. 
Pas de cascade spectaculaire — juste des résultats 
concrets et des clients heureux.



Vidéo au top
Vous savez ce que c’est, une ADACT ? 
(pause, sourire en coin) 
Non ? C’est normal. 99 % des gens ne le savent pas. Et pourtant… sans elle, votre vente peut s’effondrer plus 
vite qu’une armure mal vissée. ⚙  
👉  L’ADACT, c’est l’Attestation de Conformité des Travaux. 
Le papier que la mairie attend pour dire : « OK, votre maison est bien conforme à ce que vous avez déclaré ». 
Et sans cette petite feuille, votre bien reste, techniquement, un prototype non homologué. 
Un peu comme si Tony Stark lançait un nouveau modèle d’armure sans test de vol. 🛠  
Spectaculaire… jusqu’à ce que ça plante à la signature chez le notaire. 
(ton complice, regard caméra) 
Vous voyez où je veux en venir ? 
Pas d’ADACT, pas de conformité. 
Pas de conformité, pas de vente sereine. 
Et là, même Jarvis ne peut pas vous sauver. 
Chez ORPI Orléans, on anticipe ces choses-là. 
On vérifie, on contrôle, on sécurise chaque étape, pour que votre transaction soit plus fluide qu’un 
atterrissage d’Iron Man en mode autopilote. 
Alors, si vous venez de terminer vos travaux ou que vous préparez une vente… 
➡  Demandez votre ADACT maintenant. 
Et si vous ne savez pas comment faire ? 
On s’en charge. 
Parce qu’ici, on ne vend pas juste des maisons. 
On construit des solutions — avec le même niveau de précision que Stark Industries. 



QUIZ


